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仍不醒覺他們根本不是料子。因此，特首不能從積習的公務員中選取。商界是較為理想，因大部

份都是實幹、有管理經驗，對內對外皆有接觸經驗的人。處事能圓滑，不太寬，也不太緊。

　　突然間，香港變得沒有人才，庸凡當道，什麼政策、管治都難以推行。這是整體趨勢，非單

一原因。首要是祖國對香港的才能有信心，禮賢下士，營造一個改革進取的氣氛，人才自會乘時

而出，只要有一小撮人積極實幹，不圖私利，輾轉影嚮社會，不難將逆境轉過來。不管上位、下

位，皆應有使命感、遠見，少為個人打算，多為大眾、社會、甚至國家效力，憑著個人的努力，

影嚮周邊人，營造氣氛，猶如善惡角力，此消彼長。社會中，不但要長期積極的技能培訓，更要

提供有效的支援，別讓積極、正義孤獨作戰，慘淡收塲，更不要遺漏公民教育，公民教育是長期

，有系統，有目標的人格改造，非敷衍虛應，三分鐘熱度，這等重要教育事業，更須有耐心，經

得起挫折，堅持，才能見到成功。

　　能參與社會事務，進行改革，是一種榮幸，恩寵。但決不能如皇帝般君臨天下的姿態，貢高

我慢。應保持回歸前的香港精神：拼搏、吃苦、任勞任怨、公義、助人、知足。

　　從佛教的觀點，可看出至此困境非單一原因，要改變亦需多方面的配合，但如果沒有人肯率

先發動，無法影嚮形成良性偱環。反之，只袖手旁觀，只會令形勢惡化，輾轉向下。今天的努力

，必有明天的成果，但在惡劣環境下，成果可能較晩出現。必須有信心，有耐性，因果是必然的

。不管形勢多麼複雜，環境多麼惡劣，皆不離因果。這從困境中，香港仍承受著福報可看出，但

福報總有耗盡的一天，當積福去惡，為未來鋪路，繼續積福行善，才是長久之計。

居士與企業家  寂慧

        推銷

    企業內，推銷很重要，甚至凌駕於一切。它不但直接帶來利潤，且能收集到外面萬變的訊息

、顧客需要、市塲導向、產品優缺點等。因此很被看重，誇張點說，它掌握著公司的命脈。

    保險業的推銷尢其重要，因產品繁複，需要專業的知識，產品銷售極困難。它需要與陌生的

顧客建立互信友好關係，而銷售的僅是一張紙，這張紙卻要長年累月定期付款，信心建立在不可

知的未來，可見其難度之高！因此，保險推銷員常自誇為top sales，推銷中的精英。

    宗教比較上更困難，連一張紙也沒有，只答應有一個虛無飄渺的天國！答應有一份好的回報

，已叫很多人自動掏錢，甚至可以犧牲一切，包括家庭、事業、青春、甚至生命。

    保險業的推銷員需經過嚴格訓練，首先建立極強的自信，相信目標一定能達到。以極大的忍

耐力，將產品介紹給顧客，聆聽顧客的要求，在極短時間內瞭解顧客的背景，喜怒哀樂，担憂，

再給以度身定做的保險計劃。更要克服自己的情緒，不為屢屢的失敗打垮，嚴格對自我的紀律、

控制力。更要不斷增加廣博的知識，投其所好。可以說是違反人性的訓練，要求。
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從大洋的此岸到彼岸

彼岸到此岸

聽到海濤聲

聽到法音

期待已久

百年的孤立中

靜待駕臨

天涯的遺落

何以姍姍來遲

見到佛像

見到慈顔微笑

仍佇立

仰望天際

靜待駕臨

夢中

聽到你的跫音

在門外，在窗前

夢醒

忽然三寶夾著雷霆

翩翩而至

亦夢亦真

這面是日落，那面是日出

這面是日出，那面是日落

這方是惡世，那方是淨土

這方是淨土，那方是惡世

這裏煩惱，那裏清淨

這裏清淨，那裏煩惱

你的思念，是我的思念

我的思念，是你的思念

你的形相，是我的形相

我的形相，是你的形相

你的佛號，是我的佛號

我的佛號，是你的佛號

駕起橋樑

從此地到彼地

從此岸到彼岸

都攝六根

從輪迴到解脫

從解脫到輪迴

佛哲書舍  海外版  那羅 兩地  那羅

    宗教的訓練首要對教義有極深的認識及研究，繼而是極重的愛心，悲天憫人的胸懷。跟著而

來的是技巧的訓練，包括強烈的自信、忍耐力、情緒的控制、觀人於微的辨析能力、不為失敗折

服的堅靱力、有說服及感染力的口才、寫作能力、對自我的嚴格紀律、控制力，包括克制慾念，

獨守終身，吃苦等。

   保險有死亡的大筆賠償，宗教有死後的｀天國＇接引；保險有小事故小額賠償，儲蓄保險的

效益，宗教有因果的即時見証，當下的心靈慰藉。皆有長、短期的功效，維繫對象的信心。

    雖然雙方都是高難度的運作，top sales，但都建基於超強的誠信，濟急扶危。如果沒有有

效的效用，很難得到支持，長久的延續。因此，強化這些基要是根本之道，強化自我，領導走出

幽谷是終身的學習.企業界從宗教界學習、可取經的地方不少呢。
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